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 Afin de favoriser des retombées industrielles à long terme, le 

gouvernement du Canada consulte l’industrie pour l’élaboration 

d’une proposition de valeur concernant les contrats de période de 
travail liés à la classe Halifax (CPT ‒ CH).

 Objectifs de la présentation : 

1. présenter les critères d’évaluation initiaux prévus pour la proposition de 

valeur; 

2. obtenir le point de vue de l’industrie sur les critères prévus pour 

l’évaluation de la proposition de valeur et un cadre d’évaluation 

connexe. 

 Seront pris en compte les commentaires formulés par l’industrie lors du 

processus de consultation de l’industrie pour la cadre d’évaluation de 

la de la proposition de valeur.

Objectifs
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Annoncée en février 2014, par les ministres de :

‒ Travaux publics et Services gouvernementaux Canada 

(Services publics et Approvisionnement Canada)

‒ Défense nationale
‒ Industrie Canada (Innovation, Sciences et Développement 

économique Canada)

Objectifs :

‒ Livrer l’équipement adéquat aux Forces armées canadiennes et à la 

Garde côtière canadienne en temps opportun 

‒ Tirer parti des achats de matériel de défense et des services pour 

créer des emplois et stimuler la croissance économique au Canada

‒ Simplifier le processus d’approvisionnement en matière de défense 

Stratégie d’approvisionnement en matière de 
défense
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 Le guide sur la proposition de valeur publié le 19 décembre 

2014

 Quatre objectifs :

‒ Soutenir la viabilité à long terme et la croissance du secteur de 

la défense du Canada

‒ Soutenir la croissance des principaux entrepreneurs et 

fournisseurs au Canada, y compris les PME dans toutes les 

régions du pays

‒ Stimuler l’innovation au Canada au moyen de la R-D

‒ Accroître le potentiel d’exportation des entreprises établies au 

Canada

La politique des retombées industrielles et 

technologiques (RIT)
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La Politique sur les RIT s’appliquera aux marchés 

d’approvisionnement attribués après le lancement de la Stratégie 

d’approvisionnement en matière de défense, qui a eu lieu le 4 

février 2014, y compris :

‒ Tous les marchés de la défense admissible de plus de 100 M$

‒ Tous les marchés de la Garde côtière canadienne admissible de plus 

de 100 M$ et pour lesquels l’exception relative à la sécurité nationale 

s’applique

‒ Tous les marchés de la défense admissible dont la valeur se situe 

entre 20 M$ et 100 M$ seront examinés pour l’application des 
propositions de valeur

La politique sur les RIT s’appliquera 
largement
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Proposition de valeur

 Engagements / activités 

proposées au moment de la 

soumission

 Évaluée et pondérée lors de 

l’évaluation de la soumission

Engagement en cours

 Activités identifiées après 

l'attribution du contrat

 Ramène la valeur des activités 

identifiées jusqu'à 100 pour 

cent de la valeur du contrat

 Les soumissionnaires retenus sont maintenant sélectionnés en 

fonction du prix, de la valeur technique et de leur proposition de 

valeur (PV)

 La PV comprend les engagements du soumissionnaire à 

entreprendre des travaux et investir au Canada et représente 

généralement 10 pour cent de la note globale

 Les entreprises qui obtiennent des contrats d’approvisionnement 

sont tenues de mener des activités au Canada d’une valeur 
correspondant à la valeur du contrat

La proposition de valeur (PV)
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Pour chaque approvisionnement, il y a possibilité :

 De réduire ou d’augmenter le poids de 10% de la PV

 D’évaluer les critères de façon différente

 D’appliquer une partie ou la totalité des critères 

 D’ajouter d’autres critères

 D’appliquer des exigences obligatoires

 De développer différentes grilles de notation

Éclairé par :

Engagement de 
l’industrie

La recherche et 
l’analyse

Experts 
indépendants

Le guide de la PV offre un cadre souple
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• Travaux directs au Canada liés au 
contrat

• Peut inclure des travaux indirects au 
Canada dans le secteur de la défense

Secteur de la 
défense

• Travaux entrepris par des fournisseurs au 
Canada

• Travaux entrepris par des fournisseurs 
PME au Canada

Développement
des fournisseurs

canadiens

• R-D entrepris au Canada

• R-D dans des établissements 
postsecondaires au Canada

R-D

•Stratégie d'exporter le produit du Canada

•Peut comprendre des possibilités 
d'exportation supplémentaire dans 
d’autres secteurs

Exportations

Proposition de valeur : Critères 
d’évaluation proposées
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PV pour les CPT ‒ CH 

Répercussions stratégiques

 Solides capacités au pays d’exécuter un grand nombre d’activités de 

travail liées directement à l’approvisionnement.

 Les capacités canadiennes existantes peuvent servir pour les travaux 

relatifs aux activités commerciales.

 Potentiel de participation directe à la chaîne d’approvisionnement 

canadienne, y compris les PME, pour la prestation de services spécialisés et 

la fourniture de matériel. 

 Un faible nombre d’activités de R-D est requis en lien direct avec le projet, 

mais on peut prévoir des mesures incitatives de stimuler les investissements 

dans des domaines clés de l’industrie générale canadienne du secteur 

maritime et de la construction navale.  

 Possibilités très limitées d’exporter des services fournis dans le cadre du 

contrat étant donné la propension d’autres pays à assurer le service 

d’entretien pour leurs propres flottes.
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CPT ‒ CH 

Orientation proposée pour la PV

Objectifs

• Augmenter au maximum la quantité de la valeur en contenu canadien 

liée à cet approvisionnement.

• Favoriser les activités de réparation et d’entretien similaires dans les 
secteurs maritimes commerciaux. 

• Stimuler la participation des petites et moyennes entreprises 
fournisseuses.

• Favoriser l’investissement dans les activités de R-D et de 
perfectionnement des compétences appuyant le soutien en service de 
l’industrie canadienne du secteur maritime et de la construction navale 
dans les domaines suivants : soudure, peintures marines et construction 
navale écologique. 
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• Engagement à exécuter au Canada des travaux 
propres à l’approvisionnement

Secteur de la 
défense

• Engagement à mener au Canada les travaux 
particuliers à la réparation et à l’entretien dans le 
secteur maritime commercial

• Engagement à mener des travaux avec les petites 
et moyennes entreprises canadiennes

Développement 
des fournisseurs 

canadiens

• Engagement à effectuer les activités et  les 
investissements concernant la R-D et le 
perfectionnement des compétences ayant trait à la 
soudure, aux peintures marines et à la construction 
navale écologique

R-D / 
Perfectionnement

des 
compétences

 Proposition d’une pondération de la proposition de valeur et les 
critères d’évaluation pondérés ci-dessous

CPT ‒ CH 
Pondération et critères proposés pour l’évaluation de 
la PV
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Questions relatives à l’évaluation de la PV ‒ Secteur de 

la défense et Développement de fournisseurs 

canadiens
Questions à examiner

En plus du travail direct, le Canada est intéressé à tirer profit du travail des fournisseurs canadiens

1. Quelle portion des travaux, en pourcentage du prix de la soumission, directement liés aux CPT – CH 

prévoyez-vous effectuer au Canada, et dans quels domaines d’activité?

2. Quelle portion (sous forme de pourcentage du prix de la soumission) des activités directement liées 

aux CPT – CH pourriez-vous réaliser au Canada, et dans quels domaines?

3. Quelle portion des travaux, en pourcentage du prix de la soumission, liés à la réparation et à 

l’entretien dans le secteur maritime commercial pourriez-vous effectuer au Canada, et dans quels 

domaines d’activité?

4. Dans quelle mesure pouvez-vous présenter, lors du dépôt de la soumission, des transactions de 

travail répertoriées dans le secteur maritime commercial, en pourcentage du prix de la soumission? 

5. Quel pourcentage d’activités générales prévoyez-vous pour les fournisseurs canadiens (travaux non 

réalisés à l’interne) concernant les travaux directs liés aux CPT CH? De plus, concernant les travaux 

maritimes commerciaux?

6. Compte tenu de l’exigence de la politique sur les RIT, à savoir 15 % de l’activité pour les petites et 

moyennes entreprises canadiennes, quel pourcentage de l’ensemble des travaux prévoyez-vous 

pour les petites et moyennes entreprises canadiennes par rapport aux travaux directement liés aux 

CPT – CH? De plus, ce pourcentage pourrait-il être dépassé? 
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Questions à examiner

Promouvoir l'innovation et la recherche et le développement impliquant 

l'industrie et les institutions de recherche financées par le secteur public

1. Combien d’activités de R-D menez-vous actuellement au Canada par 

année, et dans quels domaines?

2. Compte tenu de l’engagement du Canada envers une économie 

innovatrice, existe-t-il des domaines particuliers de R-D ou de 

perfectionnement des compétences qui seraient stimulés relativement à 

ce projet? Veuillez expliquer votre réponse. Par exemple, la recherche 

initiale témoigne d’applicabilité à la soudure, aux peintures marines et à la 

construction navale écologique.

3. De quelle manière pourrions-nous mesurer et évaluer les activités de R-D / 

perfectionnement des compétences pour la PV? Exemples : un 

engagement à l’égard des dépenses en dollars annuelles ou un 

pourcentage de l’engagement général de la valeur du contrat. 

Questions relatives à l’évaluation de la PV ‒ 
R-D / Perfectionnement des compétences
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Question à examiner

1. Y a-t-il d’autres activités commerciales de grande valeur dont les critères 

d’évaluation présentés à la page 12 ne tiennent pas compte et qui, selon 

vous, pourraient dynamiser l’économie canadienne? Veuillez expliquer 

votre réponse et indiquer dans quel volet (existant ou nouveau) de la 

proposition de valeur ces activités devraient figurer.  

2. En général, la proposition de valeur compte pour 10 % de la cote totale 

pour l’évaluation de la soumission. Quel pourcentage recommanderiez-

vous pour faire en sorte que les objectifs de la proposition de valeur soient 

atteints? Veuillez indiquer les raisons à l’appui de votre réponse. 

3. Selon votre réponse aux questions 1 et 2, veuillez indiquer vos 

recommandations de pondération pour les volets ci-dessous.

1. Secteur de la défense

2. Développement de fournisseurs

3. Recherche et développement

4. Autres volets proposés (le cas échéant)

Autres questions sur l’évaluation de la PV
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 Demande de renseignements (novembre 2016)
‒ Énoncer les critères proposés pour l’évaluation de la proposition de valeur.

‒ Obtenir par écrit les commentaires de l’industrie sur ces critères.

 Examen et précision des exigences (automne 2016/printemps 2017)
‒ Obtenir d’autres commentaires de l’industrie sur les critères d’évaluation de 

la proposition de valeur qui sont proposés.

‒ Présenter le cadre d’évaluation de la proposition de valeur et de 

pondération et, au besoin, obtenir d’autres commentaires de l’industrie.

 Demande de propositions (avril 2017)
‒ Informé par l’engagement avec l’industrie les critères d’évaluation final de 

la proposition de valeur sera publié.

Prochaines étapes en matière d’engagement de 
l’industrie
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Pour de plus amples renseignements sur les retombées industrielles et technologiques et le 
Guide sur la proposition de valeur, veuillez vous rendre à l’adresse 
http://www.canada.ca/rit.

Veuillez soumettre par écrit vos réponses aux questions sur la proposition de valeur liée aux 
CPT ‒ CH au plus tard le 20 janvier 2017, aux fins d’examen.

Les demandes visant à obtenir des précisions et à planifier des séances individuelles à la 
suite de la demande de réponses et d’évaluation doivent être adressées exclusivement à 
l’autorité contractante :

Sharon Saslove 
Gestionnaire
Direction Générale des Approvisionnements 
Secteur Maritime
Direction des grands projets – Mer
sharon.saslove@tpsgc-pwgsc.gc.ca
(819) 939-3233

Renseignements supplémentaires
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