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 PARTIE 1 – RENSEIGNEMENTS GÉNÉRAUX 

1.1 Introduction 
 
La demande d'offre à commandes (DOC) contient sept parties, ainsi que des pièces jointes et des annexes, et elle es
 
Partie 1  Renseignements généraux: renferme une description générale du besoin; 
 
Partie 2  Instructions à l‘intention des offrants : renferme les instructions relatives aux clauses et conditions de
 
Partie 3  Instructions pour la préparation des offres: donne aux offrants les instructions pour préparer leur offre

critères d'évaluation spécifiés; 
 
Partie 4  Procédures d'évaluation et méthode de sélection: décrit la façon selon laquelle se déroulera l'évaluat

d'évaluation auxquels on doit répondre, ainsi que la méthode de sélection; 
 
Partie 5  Attestations et renseignements supplémentaires: comprend les attestations et les renseignements su
 
Partie 6 Exigences relatives à la sécurité, exigences financières et d’assurances: comprend des exigences pa

offrants doivent répondre; et 
 
Partie 7 7A, Offre à commandes, et 7B, Clauses du contrat subséquent : 
 

7A, contient l'offre à commandes incluant l'offre de l'offrant et les clauses et conditions applicables; 
 

7B, contient les clauses et les conditions qui s'appliqueront à tout contrat résultant d'une commande 
commandes. 

 
Les annexes comprennent le Besoin, la Base de paiement, les instruments de paiement électronique, le Programme
l’équité en matière d’emploi – Attestation et toute autre annexe. 
 
1.2 Sommaire 
 
1.2.1 Le ministère de la Défense nationale à la BFC Comox à Comox en Colombie-Britannique souhaite établir un
individuelle et régionale pour la prestation de services de blanchisserie à la 19e Escadre Comox conformément aux s
après.  
 
Il prévoit établir jusqu’à deux (2) offres à commandes (OC), une (1) OC pour chacun des volets suivants :  
A) besoins annuels de la BFC Comox; 
B) besoins saisonniers du camp de cadets de Quadra.   
 
Il est possible que les deux volets soient attribués au même entrepreneur. La période de l’offre à commandes sera de
compter de la date d’attribution. 
 
 
1.2.2 Ce besoin est assujetti aux dispositions de l'Accord sur les marchés publics de l'organisation mondiale du co

l'Accord de libre-échange nord-américain (ALENA), et de l'Accord sur le commerce intérieur (ACI).  
 
1.3 Exigences relatives à la sécurité  
 
There is no security requirement. 
 
1.4  Compte rendu 
 



 
 

Les offrants peuvent demander un compte rendu des résultats du processus de demande d'offres à commandes. Les
la demande au responsable de l'offre à commandes dans les 15 jours ouvrables, suivant la réception des résultats du
d'offres à commandes. Le compte rendu peut être fourni par écrit, par téléphone ou en personne. 
 

PARTIE 2 – INSTRUCTIONS À L'INTENTION DES OFFRANTS 
 
2.1 Instructions, clauses et conditions uniformisées 
 
Toutes les instructions, clauses et conditions identifiées dans la demande d'offres à commandes (DOC) par un numé
reproduites dans le Guide des clauses et conditions uniformisées d'achat (https://achatsetventes.gc.ca/politiques-et-
des-clauses-et-conditions-uniformisees-d-achat) publié par Travaux publics et Services gouvernementaux Canada. 
 
Les offrants qui présentent une offre s'engagent à respecter les instructions, les clauses et les conditions de la DOC 
les conditions de l'offre à commandes et du ou des contrats subséquents. 
 
Le document 2006 (2016-04-04) Instructions uniformisées - demande d'offres à commandes - biens ou services - bes
incorporées par renvoi à la DOC et en font partie intégrante. 
 
Le paragraphe 5.4 du document 2006, Instructions uniformisées - demande d'offres à commandes - biens ou service
est modifié comme suit :  
 
Supprimer : 60 jours 
Insérer : 120 jours 
 
2.2 Présentation des offres 
 
Les offres doivent être présentées uniquement au Module de réception des soumissions de Travaux publics et Servic
Canada (TPSGC) au plus tard à la date, à l'heure et à l'endroit indiqués à la page 1 de la demande d'offres à comma
 
2.3 Ancien fonctionnaire 
 

Les contrats attribués à des anciens fonctionnaires qui touchent une pension ou qui ont reçu un paiement forfaitaire
l'examen scrupuleux du public et constituer une dépense équitable des fonds publics. Afin de respecter les politique
Conseil du Trésor sur les contrats attribués à des anciens fonctionnaires, les offrants doivent fournir l'information ex
l’émission d’une offre à commandes. Si la réponse aux questions et, s’il y a lieu les renseignements requis, n’ont pa
temps où l’évaluation des offres est complétée, le Canada informera l’offrant du délai à l’intérieur duquel l’informatio
défaut de se conformer à la demande du Canada et satisfaire à l’exigence dans le délai prescrit rendra l’offre non re

Définitions 

Pour les fins de cette clause, 

« ancien fonctionnaire » signifie tout ancien employé d'un ministère au sens de la Loi sur la gestion des finances pu
F-11, un ancien membre des Forces armées canadiennes ou de la Gendarmerie royale du Canada. Un ancien fonc

a. un individu; 

b. un individu qui s'est incorporé; 

c. une société de personnes constituée d'anciens fonctionnaires; ou 

d. une entreprise à propriétaire unique ou une entité dans laquelle la personne visée détient un intérêt importan



 
 

« période du paiement forfaitaire » signifie la période mesurée en semaines de salaire à l'égard de laquelle un paie
faciliter la transition vers la retraite ou vers un autre emploi par suite de la mise en place des divers programmes vis
la fonction publique. La période du paiement forfaitaire ne comprend pas la période visée par l'allocation de fin de s
de façon similaire. 

« pension » signifie une pension ou une allocation annuelle versée en vertu de la Loi sur la pension de la fonction p
1985, ch. P-36, et toute augmentation versée en vertu de la Loi sur les prestations de retraite supplémentaires L.R.
mesure où elle touche la LPFP. La pension ne comprend pas les pensions payables conformément à la Loi sur la p
Forces canadiennes, L.R., 1985, ch. C-17, à la Loi sur la continuation de la pension des services de défense, 1970
continuation des pensions de la Gendarmerie royale du Canada, 1970, ch. R-10, et à la Loi sur la pension de retrait
royale du Canada, L.R., 1985, ch. R-11, à la Loi sur les allocations de retraite des parlementaires, L.R., 1985, ch. M
pension versée conformément à la Loi sur le Régime de pensions du Canada, L.R., 1985, ch. C-8. 

Ancien fonctionnaire touchant une pension 

Selon les définitions ci-dessus, est-ce que l'offrant est un ancien fonctionnaire touchant une pension? 

 Oui(   ) Non (   ) 

Si oui, l'offrant doit fournir l'information suivante pour tous les anciens fonctionnaires touchant une pension, le cas é

a. le nom de l'ancien fonctionnaire; 

b. la date de cessation d'emploi dans la fonction publique ou de la retraite. 

En fournissant cette information, les offrants acceptent que le statut de l’offrant retenu, en tant qu’ancien fonctionna
en vertu de la LPFP, soit publié dans les rapports de divulgation proactive des marchés, sur les sites Web des mini
conformément à l’Avis sur la Politique des marchés : 2012-2 et les Lignes directrices sur la divulgation des marchés

Directive sur le réaménagement des effectifs 

Est-ce que l'offrant est un ancien fonctionnaire qui a reçu un paiement forfaitaire en vertu de la Directive sur le réam
effectifs?  

Oui (   ) Non (   ) 

Si oui, l'offrant doit fournir l'information suivante : 

a. le nom de l'ancien fonctionnaire; 

b. les conditions de l'incitatif versé sous forme de paiement forfaitaire; 

c. la date de la cessation d'emploi; 

d. le montant du paiement forfaitaire; 

e. le taux de rémunération qui a servi au calcul du paiement forfaitaire; 

f. la période correspondant au paiement forfaitaire, incluant la date du début, d'achèvement et le nombre de se

g. nombre et montant (honoraires professionnels) des autres contrats assujettis aux conditions d'un programme
effectifs. 

Pour tous les contrats attribués pendant la période du paiement forfaitaire, le montant total des honoraires qui peut 
fonctionnaire qui a reçu un paiement forfaitaire est limité à 5 000 $, incluant les taxes applicables. 



 
 

 
2.4 Demandes de renseignements – demande d'offres à commandes 
 
Toutes les demandes de renseignements doivent être présentées par écrit au responsable de l'offre à commandes a
civils avant la date de clôture de la demande d'offres à commandes (DOC). Pour ce qui est des demandes de renseig
délai, il est possible qu'on ne puisse pas y répondre. 
 
Les offrants devraient citer le plus fidèlement possible le numéro de l'article de la DOC auquel se rapporte la question
chaque question de manière suffisamment détaillée pour que le Canada puisse y répondre avec exactitude. Les dem
techniques qui ont un caractère « exclusif » doivent porter clairement la mention « exclusif » vis-à-vis de chaque artic
portant la mention « exclusif » feront l'objet d'une discrétion absolue, sauf dans les cas où le Canada considère que l
renseignements n’a pas un caractère exclusif. Dans ce cas, le Canada peut réviser les questions ou peut demander 
d'en éliminer le caractère exclusif, et permettre la transmission des réponses à tous les offrants. Le Canada peut ne p
demandes de renseignements dont la formulation ne permet pas de les diffuser à tous les offrants. 
 
2.5 Lois applicables 
 
L'offre à commandes et tout contrat découlant de l'offre à commandes seront interprétés et régis selon les lois en vig
Brittanique et les relations entre les parties seront déterminées par ces lois. 
 
À leur discrétion, les offrants peuvent indiquer les lois applicables d'une province ou d'un territoire canadien de leur c
de leur offre ne soit mise en question, en supprimant le nom de la province ou du territoire canadien précisé et en ins
ou du territoire canadien de leur choix.  Si aucun changement n'est indiqué, cela signifie que les offrants acceptent le
indiquées. 
 
 
PARTIE 3 – INSTRUCTIONS POUR LA PRÉPARATION DES OFFRES 
 
3.1 Instructions pour la préparation des offres 
 
Le Canada demande que les offrants fournissent leur offre en sections distinctes, comme suit : 
 
Section I :  offre technique (3 copies papier)  
 
Section II :  offre financière (1 copie papier)  
Section III: attestations  (1 copie papier). 
 
Les prix doivent figurer dans l'offre financière seulement. Aucun prix ne doit être indiqué dans une autre section de l'o
 
Le Canada demande que les offrants suivent les instructions de présentation décrites ci-après pour préparer leur offr
 
a) utiliser du papier de 8,5 po x 11 po (216 mm x 279 mm);  
b) utiliser un système de numérotation correspondant à celui de la demande d'offres à commandes. 
 
En avril 2006, le Canada a approuvé une politique exigeant que les ministères et organismes fédéraux prennent les m
incorporer les facteurs environnementaux dans le processus d'approvisionnement Politique d'achats écologiques (htt
pwgsc.gc.ca/ecologisation-greening/achats-procurement/politique-policy-fra.html). Pour aider le Canada à atteindre s
devraient : 
 
1)  utiliser du papier de 8,5 po x 11 po (216 mm x 279 mm) contenant des fibres certifiées provenant d'un aména

et contenant au moins 30 % de matières recyclées; et 
 
2) utiliser un format qui respecte l'environnement : impression noir et blanc, recto-verso/à double face, broché o

Cerlox, reliure à attaches ni reliure à anneaux. 
 



 
 

 
Section I : Offre technique 
Dans leur offre technique, les offrants devraient expliquer et démontrer comment ils entendent répondre aux exigenc
réaliseront les travaux. 
 
Section II : Offre financière 
 
Les offrants doivent présenter leur offre financière en conformité avec l'annexe B, Base de paiement. Le montant tota
être indiqué séparément. 
 
3.1.1 Paiement électronique de factures - offre 
 

Si vous êtes disposés à accepter le paiement de factures au moyen d’instruments de paiement électronique, 
Instruments de paiement électronique, afin d’identifier lesquels sont acceptés. 

Si l’annexe « D » Instruments de paiement électronique n’a pas été complétée, il sera alors convenu que le
moyen d’instruments de paiement électronique ne sera pas accepté. 

L'acceptation des instruments de paiement électronique ne sera pas considérée comme un critère d'évaluation. 

   
 
3.1.2 Fluctuation du taux de change 
 

C3011T (2013-11-06), Fluctuation du taux de change 
 
 
Section III: Attestations  
Les offrants doivent présenter les attestations et les renseignements supplémentaires exigés à la Partie 5. 

PARTIE 4 – PROCÉDURES D'ÉVALUATION ET MÉTHODE DE SÉLECTION 
 
4.1 Procédures d'évaluation 
 
a) Les offres seront évaluées par rapport à l'ensemble du besoin de la demande d'offre à commandes incluant l

techniques et financiers. 
 
b) Une équipe d'évaluation composée de représentants du Canada évaluera les offres. 
 
4.1.1 Évaluation technique 

4.1.1.1 Critères techniques obligatoires  
Voir l’annexe A. 
 

4.1.2 Évaluation financière 
 

4.1.2.1 Clause du Guide des CCUA M0220T (2016-01-28), Évaluation du prix  
 
4.2 Méthode de sélection 
 
4.2.1 Méthode de sélection - critères techniques obligatoires seulement (2007-05-25) M0031T 
 
 
PARTIE 5 – ATTESTATIONS ET RENSEIGNEMENTS SUPPLÉMENTAIRES 
 
Les offrants doivent fournir les attestations et les renseignements supplémentaires exigés pour qu’une offre à comma



 
 

 
Les attestations que les offrants remettent au Canada peuvent faire l’objet d’une vérification à tout moment par le Ca
contraire, le Canada déclarera une offre non recevable, aura le droit de mettre de côté une offre à commandes, ou de
défaut  s’il est établi qu’une attestation de l’offrant est fausse, sciemment ou non, que ce soit pendant la période d’év
pendant la période de l’offre à commandes, ou pendant la durée du contrat. 
 
Le responsable de l'offre à commandes aura le droit de demander des renseignements supplémentaires pour vérifier
l’offrant. À défaut de répondre et de coopérer à toute demande ou exigence imposée par le responsable de l’offre à c
déclarée non recevable ou entraînera la mise de côté de l’offre à commandes ou constituera un manquement aux ter
 

5.1 Attestations exigées avec l’offre 
 
Les offrants doivent fournir les attestations suivantes dûment remplies avec leur offre. 
 
5.1.1 Dispositions relatives à l’intégrité - déclaration de condamnation à une infraction 
 

Conformément à la Politique d’inadmissibilité et de suspension (http://www.tpsgc-pwgsc.gc.ca/ci-if/politique-
présenter avec son offre la documentation exigée, s’il y lieu, afin que son offre ne soit pas rejetée du process

 
 

5.2 Attestations préalables à l’émission d’une offre à commandes et renseignements supplémentaires 
 
Les attestations et les renseignements supplémentaires énumérés ci-dessous devraient être remplis et fournis avec l
être fournis plus tard. Si l'une de ces attestations ou renseignements supplémentaires ne sont pas remplis et fournis 
responsable de l'offre à commandes informera l'offrant du délai à l’intérieur duquel les renseignements doivent être fo
les attestations ou les renseignements supplémentaires énumérés ci-dessous dans le délai prévu, l'offre sera déclaré
 
5.2.1 Dispositions relatives à l’intégrité – documentation exigée 

 
Conformément à la Politique d’inadmissibilité et de suspension (http://www.tpsgc-pwgsc.gc.ca/ci-if/politique-
présenter la documentation exigée, s’il y a lieu, afin que son offre ne soit pas rejetée du processus d’approvis
 

 
5.2.2 Programme de contrats fédéraux pour l'équité en matière d'emploi – Attestation d’offre 

 
En présentant une offre, l’offrant atteste que l’offrant, et tout membre de la coentreprise si l’offrant est une co
nommé dans la liste des « soumissionnaires à admissibilité limitée du PCF » ) du Programme de contrats féd
en matière d'emploi disponible au bas de la page du site Web d’Emploi et Développement social Canada (ED
(https://www.canada.ca/fr/emploi-developpement-social/programmes/equite-emploi/programme-contrats-fede

 
Le Canada aura le droit de déclarer une offre non recevable ou de mettre de côté l’offre à commandes, si l’of
coentreprise si l’offrant est une coentreprise, figure dans la liste des « soumissionnaires à admissibilité limité
d’émettre l’offre à commandes ou durant la période de l’offre à commandes. 

 
 

PARTIE 6 – EXIGENCES RELATIVES À LA SÉCURITÉ 
 
6.1 Exigences relatives à la sécurité 
There is no security requirement. 
 
 



 
 

 
 

PARTIE 7 – OFFRE À COMMANDES ET CLAUSES DU CONTRAT SUBSÉQUENT 
 
A. OFFRE À COMMANDES 
 
7.1 Offre 
 
7.1.1 L'offrant offre de remplir le besoin conformément au besoin reproduit à l'annexe « A ». 
 
7.2  Exigences relatives à la sécurité 
 
7.2.1 L’offre à commandes ne comporte aucune exigence relative à la sécurité. 

 
7.3 Clauses et conditions uniformisées 
 
Toutes les clauses et conditions identifiées dans l'offre à commandes et contrat(s) subséquent(s) par un numéro, une
reproduites dans le Guide des clauses et conditions uniformisées d'achat (https://achatsetventes.gc.ca/politiques-et-
des-clauses-et-conditions-uniformisees-d-achat) publié par Travaux publics et Services gouvernementaux Canada. 
 
7.3.1 Conditions générales 
 
2005 (2016-04-04), Conditions générales – offres à commandes - biens ou services, s'appliquent à la présente offre 
partie intégrante. 
 
7.3.2 Offres à commandes - établissement des rapports 

L'offrant doit compiler et tenir à jour des données sur les biens, les services ou les deux fournis au gouvernement fé
contrats découlant de l'offre à commandes. Ces données doivent comprendre tous les achats, incluant ceux payés 
d'achat du gouvernement du Canada. 

L'offrant doit fournir ces données conformément aux exigences en matière d'établissement de rapports décrites à l'
données ne sont pas disponibles, la raison doit être indiquée dans le rapport. Si aucun bien ou service n'a été fourn
donnée, l'offrant doit soumettre un rapport portant la mention « néant ». 

Les données doivent être présentées tous les trimestres au responsable de l'offre à commandes. 

Voici la répartition des trimestres : 

•  Premier trimestre : du 1er avril au 30 juin; 
•  Deuxième trimestre : du 1er juillet au 30 septembre; 
•  Troisième trimestre : du 1er octobre au 31 décembre; 
•  Quatrième trimestre : du 1er janvier au 31 mars. 

Les données doivent être présentées au responsable de l'offre à commandes dans les quinze (15) jours civils suiva
référence. 

7.4 Durée de l'offre à commandes 
 
7.4.1 Période de l'offre à commandes 
 
Des commandes subséquentes à cette offre à commandes pourront être passées du date de l’offre au 30 avril 2019.
 
7.4.2 Prolongation de l'offre à commandes 



 
 

 

Si l'utilisation de l'offre à commandes est autorisée au-delà de la période initiale, l'offrant consent à prolonger son o
supplémentaire une (1) ans à partir du 01 mai 2019 jusqu'au 30 avril 2020, aux mêmes conditions et aux taux ou pr
commandes, ou aux taux ou prix calculés selon la formule mentionnée dans l'offre à commandes. 

L'offrant sera avisé de la décision d'autoriser l'utilisation de l'offre à commandes pour une période prolongée par le 
commandes 120 jours avant la date d'expiration de celle-ci. Une révision à l'offre à commandes sera émise par le r
commandes. 

 
7.4.4 Points de livraisons 
 
La livraison du besoin sera effectuée aux points de livraison identifiés à l’Annexe « A » de l’offre à commandes. 
 
7.5 Responsables 
 
7.5.1 Responsable de l'offre à commandes 
 
Le responsable de l'offre à commandes est : 
 
Nom :  Mike Sole 
Titre :  Spécialiste de l`approvisionnement 
Travaux publics et Services gouvernementaux Canada 
Direction générale des approvisionnements 
Adresse : 401, 1230 rue Government 
     Victoria, C.-B. V8W1Y4 
 
Téléphone : 250-508-6183 
Courriel : mike.sole@pwgsc.gc.ca 
 
Le responsable de l'offre à commandes est chargé de l'émission de l'offre à commandes et de son administration et d
En tant qu'autorité contractante, il est responsable de toute question contractuelle liée aux commandes subséquente
passées par tout utilisateur désigné. 
 
7.5.2 Chargé de projet 
 
Le chargé de projet pour l'offre à commandes est identifié dans la commande subséquente à l'offre à commandes. 
 
Le chargé de projet représente le ministère ou organisme pour lequel les travaux sont exécutés dans le cadre d'une c
l'offre à commandes. Il est responsable de toutes les questions liées au contenu technique des travaux prévus dans 
 
7.5.3 Représentant de l'offrant 
L’offrant compléter.  
 
7.6 Divulgation proactive de marchés conclus avec d’anciens fonctionnaires 
En fournissant de l’information sur son statut en tant qu’ancien fonctionnaire touchant une pension en vertu de la Loi 
fonction publique (LPFP), l’ entrepreneur a accepté que cette information soit publiée sur les sites Web des ministère
rapports de divulgation proactive des marchés, et ce, conformément à l’Avis sur la Politique des marchés : 2012-2 du
Trésor du Canada. 
 
7.7 Utilisateurs désignés 
 
L'utilisateur désigné autorisé à passer des commandes subséquentes à l'offre à commandes est :  
19 Wing Comox – Wing Supply. 
 



 
 

7.8 Procédures pour les commandes 
 
7.9 Instrument de commande 
Les travaux seront autorisés ou confirmés par le ou les utilisateurs désignés par l'entremise du formulaire PWGSC-T
subséquente à une offre à commandes.  
 
7.10 Limite des commandes subséquentes 
 
Les commandes individuelles subséquentes à l'offre à commandes ne doivent pas dépasser 100 000,00$ (taxes app
 

7.12 Ordre de priorité des documents 
 
En cas d'incompatibilité entre le libellé des textes énumérés dans la liste, c'est le libellé du document qui apparaît en
l'emporte sur celui de tout autre document qui figure plus bas sur la liste. 
 
a) la commande subséquente à l'offre à commandes, incluant les annexes; 
b)  les articles de l'offre à commandes; 
c) les conditions générales 2005 (2016-0404), Conditions générales - offres à commandes - biens ou services 
d)  les conditions générales Conditions générales - services (complexité moyenne) (2016-04-04) 2010C; 
e) l'annexe A, Besoin; 
f) l’annexe B, et base de paiment; 
f) l'offre de l'offrant en date du ______________ (insérer la date de l'offre),  (si la soumission a été clarifiée ou m
moment de l'émission de l'offre: « clarifiée le _____ » ou « telle que modifiée le _________ » et insérer la ou les
clarification(s) ou modification(s)). 

7.13 Attestations et renseignements supplémentaires 
 
7.13.1 Conformité 
 
À moins d’indication contraire, le respect continu des attestations fournies par l'offrant avec son offre ou préalableme
commandes (OC), ainsi que la coopération constante quant aux renseignements supplémentaires, sont des condition
non-respect constituera un manquement de la part de l’offrant. Les attestations pourront faire l'objet de vérifications p
toute la durée de l'offre à commandes et de tout contrat subséquent qui serait en vigueur au-delà de la période de l'O
 

7.14 Lois applicables 
 
L'offre à commandes et tout contrat découlant de l'offre à commandes doivent être interprétés et régis selon les lois e
loi de la province ou du territoire précisée par l'offrant dans son offre, s'il y a lieu) et les relations entre les parties sero
lois. 
 

B. CLAUSES DU CONTRAT SUBSÉQUENT 
 
Les clauses et conditions suivantes s'appliquent et font partie intégrante de tout contrat résultant d'une commande su
commandes. 
 
 
7.1 Besoin 
 
L'entrepreneur doit exécuter les travaux décrits dans la commande subséquente à l'offre à commandes. 
 



 
 

7.2 Clauses et conditions uniformisées 
 
7.2.1 Conditions générales 
 
Conditions générales - services (complexité moyenne) (2016-04-04) 2010C  s'appliquent au contrat et en font partie i
 
L'article 13, Intérêt sur les comptes en souffrance, de Conditions générales - services (complexité moyenne) (2016-0
pas aux paiements faits par carte de crédit. 
 
 
7.3 Durée du contrat 
 
7.3.1 Date de livraison 
 
La livraison doit être complétée conformément à la commande subséquente à l'offre à commandes. 
 
7.4 Divulgation proactive de marchés conclus avec d’anciens fonctionnaires 
En fournissant de l’information sur son statut en tant qu’ancien fonctionnaire touchant une pension en vertu de la Loi 
fonction publique (LPFP), l’ entrepreneur a accepté que cette information soit publiée sur les sites Web des ministère
rapports de divulgation proactive des marchés, et ce, conformément à l’Avis sur la Politique des marchés : 2012-2 du
Trésor du Canada. 
 
7.5 Paiement 
 
7.5.1 Base de paiement 

À condition de remplir de façon satisfaisante toutes ses obligations en vertu du contrat, l'entrepreneur sera payé des 
précisés dans l'annexe A. Les droits de douane sont inclus et les taxes applicables sont en sus. 

Le Canada ne paiera pas l'entrepreneur pour tout changement à la conception, toute modification ou interprétation de
ces changements à la conception, ces modifications ou ces interprétations n'aient été approuvés par écrit par l'autori
d'être intégrés aux travaux. 

 
7.5.2 Clauses du Guide des CCUA 
H1000C (2008-05-12) Single Payment 
A9117C (2007-11-30) T1204 - Direct Request by Customer Department  
 
7.5.5 Paiement électronique de factures – commande subséquente 

L’entrepreneur accepte d’être payé au moyen de l’un des instruments de paiement électronique suivants :  
a. Carte d’achat Visa ; 
b. Carte d’achat MasterCard ; 
c. Dépôt direct (national et international) ; 
d. Échange de données informatisées (EDI) ; 
e. Virement télégraphique (international seulement) ; 
f. Système de transfert de paiements de grande valeur (plus de 25 M$) 

 
 
7.6 Instructions pour la facturation 

1. L'entrepreneur doit soumettre ses factures conformément à l'article intitulé « Présentation des factures » des
factures ne doivent pas être soumises avant que tous les travaux identifiés sur la facture soient complétés.  
Chaque facture doit être appuyée par:  

a. une copie du document de sortie et de tout autre document tel qu'il est spécifié au contrat; 



 
 

2. Les factures doivent être distribuées comme suit :  
a. L'original et un (1) exemplaire doivent être envoyés à l'adresse qui apparaît à la page 1 du contrat po

 

7.7 Assurances  
Clause du Guide des CCUA G1005C (2016-01-28), Assurances 

 
 



 
 

 

ANNEXE A BESOIN 

 

Le ministère de la Défense nationale à la BFC Comox à Comox en Colombie-Britannique 
souhaite établir une offre à commandes individuelle et régionale pour la prestation de 
services de blanchisserie à la 19e Escadre Comox conformément aux spécifications 
définies ci-après. Il prévoit établir jusqu’à deux (2) offres à commandes (OC), une (1) OC 
pour chacun des volets suivants : 
  
A) besoins annuels de la BFC Comox; 
B) besoins saisonniers du camp de cadets de Quadra.   
 
Il est possible que les deux volets soient attribués au même entrepreneur. La période de 
l’offre à commandes sera de trois (3) années à compter de la date d’attribution. 
 



 
 

POINTS DE LIVRAISON ET DE RAMASSAGE DES ARTICLES À LAVER ET À NETTOYER À S
DISTRIBUTION DES SACS À LESSIVE 
 
 
La liste suivante indique les points de livraison et de ramassage pour le besoin ci-dessus de la 19e Escadre C
exige aussi le nombre suivant de sacs à lessive et de supports qui doivent être fournis par le fournisseur rete
 
REMARQUE : Tous les sacs et supports seront retournés au fournisseur à l’achèvement de la période de l’o

commandes. 

PERSONNE-RESSOURCE POUR LES CONDUCTEURS POUR LES QUESTIONS LIÉES AUX 

SERVICES DE BLANCHISSERIE : (à déterminer) 

 
POINT DE LIVRAISON ET DE 
RAMASSAGE  

PERSONNE-RESSOURCE (à déterminer) TÉLÉPHONE 
(à déterminer) 

VOLET 1 - BFC Comox  
Gérant de caserne   
Magasins de vêtements   
Service dentaire   
19 EMA   
Appro GEM   
Mess commun    
Mess des officiers    
Hôpital   
Appro 442 Esc    
Appro 407 Esc   
Appro GC    
Section de la Marine    
ERSFC   
HAZMAT   

VOLET 2 (camp de cadets de Quadra)  
camp de cadets de Quadra   



 

 

 
 

(Insérer s'il y a lieu) 
 



 

 

 
 

ANNEXE B - BASE DE PAIEMENT 

ÉTABLISSEMENT DES PRIX  
 
1) L'offrant doit fournir des prix fermes, des taux fermes ou les deux, lesquels s'appliqueront pour 

toute la durée de l'offre à commandes, comme suit : 
1.1) Dans le cas des articles spécifiés, les prix unitaires doivent être inscrits dans les 
sections pertinentes ci-dessous : Tables B1 et B2 

1.2) The lowest priced Offeror in each Stream will be recommended for award; 
1.3) La commande minimale ou le tarif minimal n’est pas applicable 

 

2) Les prix unitaires fermes ne comprennent pas la TPS qui sera ajoutée sur une ligne distincte sur 
toute facture produite à la suite d’un contrat ou d’une commande subséquents. 

 
3) Les prix proposés doivent inclure la fourniture de sacs à lessive ((y compris des sacs de 

remplacement toutes les semaines), des bacs en plastique et, le cas échéant, des supports. Aucuns frais 
additionnels pour les sacs à lessive (y compris des sacs de remplacement toutes les semaines), les 
bacs en plastique et les supports ne seront autorisés.  

 
4) Pour tous les articles, les prix proposés doivent comprendre les prix unitaires fermes tout compris, 

soit les coûts de la main-d’oeuvre, des outils, du matériel, des manuels, des déplacements et de la 
subsistance, de transport et de supervision et les coûts administratifs nécessaires pour réaliser le 
travail. Tous ces frais doivent être inclus dans les prix fermes. Aucuns autres frais, y compris le 
temps de déplacement et les coûts ou allocations de déplacement et de subsistance associés à ce 
besoin, ne sera autorisé. Tous les coûts de ramassage et de livraison (transport) doivent être 
compris dans les prix unitaires indiqués ci-dessous.  

 
5) Les quantités nécessaires ne sont que des estimations pour chaque année. Les réelles quantités 

peuvent varier.  
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ANNEXE « C » de la PARTIE 3 de la DEMANDE D’OFFRES À COMMANDES  
INSTRUMENTS DE PAIEMENT ÉLECTRONIQUE 
Tel qu’indiqué à la clause 3.1.2 de la Partie 3, l’offrant doit compléter l’information ci-dessous afin 
d’identifier quels instruments de paiement électronique sont acceptés pour le paiement de factures. 
 
L’offrant accepte d’être payé au moyen de l’un des instruments de paiement électronique suivants : 
 

(  ) Carte d’achat VISA ; 
(  ) Carte d’achat MasterCard ; 
(  ) Dépôt direct (national et international) ; 
(  ) Échange de données informatisées (EDI) ; 
(  ) Virement télégraphique (international seulement) ; 
(  ) Système de transfert de paiements de grande valeur (plus de 25 M$) 
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 ANNEXE « D »  RAPPORTE 
 
 
RETURN TO:   
Mike Sole 

                                 

Facsimile:          250-363-0395                              

Telephone:        250-508-6183                              

Email:   mike.sole@pwgsc.gc.ca 
 

                          

Semi-annual Usage Report Submission Schedule:                    

PERIOD START DATE 
1 01 April 
2 01 October 

 
REPORT ON THE VOLUME OF BUSINESS 
 

                      

              

STANDING OFFER NO.:    W0133-16T0012                

Call-up Number # of Items Extended Totals $ 

     
      
      
      
      
      
      
      
   
   
   
   
   
   
   
      
TOTAL FOR PERIOD   
     
PREPARED BY 
(Print name): 

                                

                                   

 
TELEPHONE NO.: 
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