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Instructions:  See Herein
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Modification No 001 de l’invitation susmentionnée émise aux fins de publier les réponses aux 
questions des soumissionnaires (Q et R) et modifications connexes tel que précisé dans la 
présente. 
 

No Question Réponse de la GCC 

1. En référence à l’exigence obligatoire M.2.1, article no 3 
qui précise que le soumissionnaire doit présenter une 
copie valide du certificat restreint d’opérateur 
radiotéléphone maritime (CRO-M) du responsable de 
camp avec sa soumission. 

Serait-il acceptable pour la GCC si le soumissionnaire 
s’engageait à ce que le responsable de camp obtienne 
son certificat avant le déploiement du camp plutôt 
qu’au moment de la soumission? Le CRO-M n’est pas 
une qualification exigée de nos responsables de camp 
dans le cadre de nos opérations normales et il n’est 
pas courant pour un responsable de camp d’avoir 
besoin d’une telle qualification pour les industries que 
nous servons présentement. 

La GCC accepte de retirer 
l’exigence d’un ROC-M de la 
documentation exigée avec la 
soumission.  

 

 
 
 
SOUS L’APPENDICE A.1 DE L’ANNEXE A - CRITÈRES D’ÉVALUATION TECHNIQUE 
OBLIGATOIRES 
Supprimer tel qu’indiqué. 
Insérer : (commence à  la page suivante)
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